
 

 
 
 

VENEZ VISITER NOTRE 
ETABLISSEMENT 

 
Nous serons heureux de vous présenter notre 
établissement. 
Nous vous proposons de faire un mini stage 
d’un ou deux jours (avec possibilité de nuitée 
en internat). 
 
 
 
 
 
 
 

M. Luc Jobez, 
Directeur Délégué aux Formations 

Professionnelles et Technologiques 
 

03 81 48 33 41 
luc.jobez@ac-besancon.fr 

 

 
 
 

LES DEBOUCHES 
 
 
 
 
 
 
 
 
Le titulaire du CAP Equipier Polyvalent du 
Commerce participe à l’ensemble des activités 
liées à un point de vente :  

 La réception des produits 
 La mise en rayon 
 L’information aux clients 
 La tenue du poste caisse 
 L’accueil du public (hôte-esse- d’accueil) 

 
 
 
 
 
 
 
 

 Bac pro Métiers du commerce et de la 
vente 

 Bac pro Technicien conseil vente en 
alimentation  

 Mention Complémentaire Assistance, 
conseil, vente à distance 

 Un autre CAP 
 
 
 

 

 

 
 
 

CAP 
Equipier Polyvalent de Commerce 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Adresse 
12 Chemin de la Chaille 

– 25 000 Besançon – 
 
03 81 48 33 40 Fax : 03 81 48 33 47 

ce.0251371e@ac-besancon.fr 

La vie active 

La poursuite de formation 

Contact 



LA FORMATION 
 
Elle dure 2 ans. 
Il est possible de faire chez nous, la 2ème 
année de CAP en alternance. 

 En formation professionnelle, les cours se 
font par groupe de 10 élèves. 

  En formation générale, 20 élèves par 
classe. 

 
 
 
 
 CAP1 CAP2 
Français 
Histoire-Géographie 1h30 1h30 

Enseignement moral et 
civique 0h30 0h30 

Maths 
Physique-Chimie 1h30 1h30 

Anglais 1h30 1h30 
Arts 1h00 1h00 
E.P.S. 2h30 2h30 
Accompagnement 
personnalisé 3h30 3h30 

 
 
 
 
 
 
 CAP1 CAP2 
Atelier 11h30 12h00 
Co intervention Français 1h30 1h30 
Co intervention Math 1h30 1h30 
Chef d’oeuvre 3h00 3h00 
Prévention Santé 
Environnement 1h30 1h00 

 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ENSEIGNEMENT PROFESSIONNEL 
 
Période de formation en milieu professionnel 
(PFMP) :  

 CAP 1 : 7 semaines 
  CAP 2 : 

     - 7 semaines pour la formation en 
continue 
     - 27 semaines pour la formation par 
alternance. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

RECEVOIR ET SUIVRE LES 
COMMANDES 

 Participer à la passation des 
commandes fournisseurs 

 Réceptionner 
 Stocker 
 Préparer les commandes destinées aux 

clients 
 
 

METTRE EN VALEUR ET 
APPROVISIONNER 

 Approvisionner, mettre en rayon et 
ranger selon la nature des produits 

 Mettre en valeur les produits et 
l’espace commercial 

 Participer aux opérations de 
conditionnement des produits 

 Installer et mettre à jour la signalétique 
 Lutter contre la démarque et participer 

aux opérations d’inventaire 
 
 
CONSEILLER ET ACCOMPAGNER LE 

CLIENT DANS SON PARCOURS 
D’ACHAT 

 Préparer son environnement de travail 
 Prendre contact avec le client 
 Accompagner le parcours du client 

dans un contexte omnicanal 
 Finaliser la prise en charge du client 
 Recevoir les réclamations courantes 

Enseignement général 

Enseignement professionnel 

Les compétences professionnelles 


